
 
Beste uitgevers,  
 
We merken dat sommigen van jullie actief worden benaderd door het Centraal Boekhuis om 
jullie over te halen een aansluiting bij het nieuwe CB Compact te nemen. 
 
Niet alleen uit eigenbelang raden wij dat zeer af. Tenzij je 
minder dan ± 75 boeken per jaar verkoopt, ben je bij ons 
(veel) voordeliger uit. Bovendien leveren De Vrije Uitgevers 
veel meer diensten en heeft een aansluiting via ons veel 
minder beperkingen. 
 
CB Compact ziet er op het eerst gezicht aantrekkelijk uit. Een laag maandbedrag, en een op 
het oog redelijk, vast bedrag per verkochte titel. Geen aparte inslag-, opslag-, uitslagkosten, 
en ook de meeste andere kosten zijn verdisconteerd in dat ene bedrag per verkocht boek. 
De facturen worden zo ook een stuk overzichtelijker en helderder. (Zie www.cbcompact.nl 
voor meer informatie.)   
 
Er zijn echter een hoop mitsen en maren waar het CB soms heel duidelijk in is maar die soms 
ook enigszins verborgen zijn. We zetten ze voor jullie op een rijtje. 
 
mits en maar 1 
Bij CB Compact zijn O-boeken niet toegestaan. Dat betekent dat je je boeken moet omzetten 
naar A-boeken, en daarmee plotseling vastzit aan een minimale boekhandelkorting van 42% 
(tenzij je een S of W boek hebt). Als je nu bijvoorbeeld O-boeken hebt met 25% of 35% 
korting, dan kost je dat dus zomaar resp. 17% of 7% van je omzet! Dat is natuurlijk wel heel 
erg veel. 
 
mits en maar 2 
Als je daarentegen wel A-boeken hebt, dan zijn die vaste tarieven per boek die CB Compact 
hanteert, plotseling helemaal niet zo redelijk! Want vergeet niet dat je voor een gewone 
levering van een A-boek geen uitslagkosten betaalt (die betaalt de boekhandel namelijk). De 
gemiddelde kosten per verkocht boek bij A-boeken zijn dus meer dan de helft lager dan bij 
O-boeken. Het vaste tarief per geleverd boek in CB Compact is dan ruim twee keer zo hoog 
als bij ons. 
 
mits en maar 3 
De uitgever is elk financieel voordeel van het leveren van meerdere boeken in één keer 
kwijt. Tien boeken tegelijkertijd leveren aan één boekhandel of andere klant  
 
mits en maar 3 
Een CB Compactaansluiting duurt maximaal 3 jaar, daarna moet je over naar een dure 
reguliere aansluiting, het soort dat wij met zijn 200-en delen om kosten te besparen. 
 
mits en maar 4 
Er zijn een hoop voorwaarden waaraan je moet voldoen om voor die CB Compact-tarieven in 
aanmerking te komen. En als je daar niet aan voldoet, betaal je allerlei extra kosten, of zelfs 
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de reguliere CB tarieven (waarbij met name de vaste maandkosten zeer duur zijn). 
Je mag maximaal 3000 boeken totaal per jaar verkopen, en minimaal 30. 
Je mag maximaal 100 boeken per titel tegelijk inslaan en in voorraad hebben. (Dat betekent 
dus ook dat je vaker moet inslaan, wat natuurlijk extra transportkosten met zich meebrengt.) 
 
mits en maar 5 
Het vaste tarief van CB Compact lijkt alles te dekken, maar dat is niet helemaal zo. Niet 
gedekt zijn bijvoorbeeld retourkosten en vervoerskosten naar niet-aangesloten afnemers.  
Ook wordt zo'n vast tarief per exemplaar extra nadelig als je meerdere boeken tegelijk aan 
één afnemer verkoopt. Ook voorraadverplaatsingen worden prijstechnisch wel heel erg 
ongunstig. 
 
mits en maar 6 
CB Compact is veel beperkter dan een DVU aansluiting.  
Zo kun je niet: 

 Zelf orders invoeren, of dit door een commissionair laten doen; 
 Afwijkende kortingen voor bepaalde klanten berekenen; 
 Kwantumkortingen geven. 

Daarnaast heb je bij ons o.a.: 

 (meestal buiten je zicht) maandelijkse controle en correcties op je CB kosten/-factuur 
(want het gaat daar niet altijd vanzelf goed) 

 bemiddeling bij onenigheden met het CB, waarbij we door onze grootte ook wat 
gewicht in de schaal kunnen leggen 

 een grote expertise die we voor je kunnen inzetten als nodig (zoals vroeger de NMB 
denkt nu DVU met je mee) 

 diverse diensten zoals internetverkoop (gratis webshop), boekhandelmailings, 
goedkoop drukwerk etc. 

 automatische waarschuwingen per e-mail als je actie dient te ondernemen met 
betrekking tot je titels bij het CB 

 meer rapportages in CB-Online Verslaglegging 

 een veel kortere opzegtermijn 

Dit alles levert CB Compact niet. Klik hier voor een compleet overzicht van alle verschillen 
tussen de aansluitingen. 
 
 
wanneer loont het toch over te stappen naar CB Compact? 
Eigenlijk nooit. De enige situatie die we kunnen bedenken is als je: 

 én niet meer dan 80 boeken per jaar verkoopt 
 én niet van plan bent langer dan drie jaar boeken te verkopen 

 én geen behoefte hebt aan onze verdere diensten 

vergelijk zelf 
We kunnen ons voorstellen dat je zelf wilt uitrekenen wat nu werkelijk voordeliger is. 
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Daarom hebben we onze rekentool 'wat kost opslag en 
distributie mij per boek' uitgebreid door de tarieven van CB 
Compact als vergelijking toe te voegen. Zoals je van DVU 
kunt verwachten hebben we geprobeerd een zo eerlijk 
mogelijke vergelijking te maken. (al was het alleen al zodat 
we zelf weten waar we aan toe zijn). Je kunt met deze tool 
dus direct zien of CB Compact voor jou aantrekkelijk is.  
 
Die rekentool vind je op 
http://www.vrijeuitgevers.nl/sheet.php?tool=kostenperbo
ek-cluster 
 
 
 

 
Vriendelijke groet, 
 
Roemer Lievaart 
Karin Jeucken 
Gerard Keijsers 

De vrije Uitgevers 

Let op: als u minder dan 300 boeken 
per jaar verkoopt, raden wij af om uw 
boeken als A-boeken te verkopen (met 
42% boekhandelkorting). Verkoopt u 
ze dan als O-boeken met minder 
korting, bijvoorbeeld 30%. Anders 
worden de kosten in verhouding tot de 
opbrengsten wel erg hoog. Eventuele 
extra kosten compenseert u 
ruimschoots met een lagere korting. O-
boeken zijn overigens niet toegestaan 
in CB Compact. Deze ‘misgelopen extra 
omzet’ wordt dan ook in de rekentool 
meegenomen om zo uw werkelijke 
voordeel te kunnen zien. Lagere kosten 
hebben immers geen zin als de 
misgelopen inkomsten veel hoger zijn. 
Experimenteer in de tool dus eens met 
de boeksoort en de 
boekhandelkorting.  
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